REGULAMENTO DA AVALIACAO DOS
PLANOS DE NEGOCIOS

Esse documento visa auxiliar os estudantes na adequacdo do Plano de
Negodcios a sua respectiva categoria, dentro da etapa de competicdo do Ser
Empreendedor.

Seu conteUudo é composto pelas definicbes de cada categoria, pelos
critérios de avaliacdo da Comissdo Julgadora, e pelo método de classificacdo
do evento.

CATEGORIAS

TECNOLOGIA

Empreendimentos focados no desenvolvimento de tecnologias, sejam
nos ramos de mecdnica, eletrbnica, biologia, quimica, fisica e/ou
computacdo.

SUSTENTABILIDADE

Empreendimentos que promovam o desenvolvimento em algum setor
social e/ou ambiental de forma auto-sustentdvel. Podem ser desenvolvidos nas
dreas de preservacdo, conscientizacdo, reflorestamento, projetos de cunho
social e/ou de auxiio a outras empresas para adequacdo das normas
ambientais.

OPORTUNIDADES DE MERCADO
Empreendimentos que possuem enfoque em atendimento, vendas,
contato direto com consumidor final (como lojas) e/ou empresas de servico.



CRITERIOS DE AVALIACAO DO DOCUMENTO ESCRITO

Os planos de negdcio serdo avaliados por categorias. Para cada uma
delas os itens possuem notas mdximas diferentes, mas o valor da Avaliagdo
Escrita serd dado por sua porcentagem, a partir da seguinte operacdo:
100 x (Nota do Plano de Negdcio / Nota mdaxima da Categoria). Assim, nGo

haverd injustica na avaliacdo final entre categorias.

A seguir seguem as notas de cada item:

INOVACAO OPORTUNIDADES
TECNOLOGICA | SUSTENTABILIDADE DE MERCADO
I. SUMARIO EXECUTIVO [3,0] [3,0] [4,0]
II. IDENTIFICACAO DOS SOCIOS [2,0] [2,0] [3,0]
IIl. O EMPREENDIMENTO [18,0] [19.0] [23,0]
1. DEFINICAO DO NEGOCIO 3,0 3,0 3,0
2. HISTORICO 2,0 2,0 3,0
3. CENARIO 1,5 1,5 3,0
4. VISAO 2,0 2,0 2,0
5. ANALISE ESTRATEGICA 2,5 2,5 3,0
6. FATORES CRITICOS DE SUCESSO 2,0 3,0 3,0
7. MISSAO 3,0 3,0 3,0
8. METAS 2,0 2,0 3,0
IV. PRODUTOS/SERVICOS [39.0] [45,0] [41,0]
1. DESCRICAO 2,0 2,0 2,0
2. CARACTERISTICAS TECNICAS 3,0 2,0 2,0
3. APLICACAO 3,0 4,0 3,0
4. INOVACAO TECNOLOGICA
PROPOSTA 4.0 4.0 2.0
5. ESTAGIO TECNOLOGICO 4,0 3,0 2,0
6. FLUXO DO PROCESSO 2,0 3,0 3,0
7. RECURSOS HUMANOS 1,0 3,0 3,0
8. RECURSOS MATERIAIS E DE
INFRAESTRUTURA 2.0 2.0 20
9. FORNECEDORES 1,0 1,0 3,0
10. NORMAS E REGULAMENTOS
TECNICOS 30 3.0 20
11. RISCOS E AGRESSOES AO MEIO
AMBIENTE 30 4.0 30
12. REGISTROS NECESSARIOS 3,0 3,0 3,0
13. PROPRIEDADE INTELECTUAL 2,0 2,0 2,0
14. SISTEMAS DE QUALIDADE 3,0 3,0 4,0
15. ALIANCAS ESTRATEGICAS 1,0 3,0 3,0
16. METAS ESPECIFICAS 2,0 3,0 2,0
V. MERCADO [15,0] [17.0] [20,0]
1. PUBLICO ALVO 3,0 2,0 3,0
2. CLIENTES 2,0 2,0 2,0
3. SEGMENTACAO 2,0 2,0 2,0
4. TAMANHO DO MERCADO 3,0 2,0 3,0
5. CONCORRENTES 1,0 3,0 3,0




6. TENDENCIAS 2,0 2,0 2,0
7. PARTICIPACAO PRETENDIDA 1,0 2,0 3,0
8. METAS ESPECIFICAS 1,0 2,0 2,0
VI. MARKETING [23,0] [23,0] [24,0]
1. POLITICA DE PRECOS 3,0 2,0 2,0
2. LOCALIZACAO 1,0 2,0 2,0
3. CANAIS DE DISTRIBUICAO 2,0 2,0 2,0
4. REGISTRO DE DOMINIO 3,0 3,0 2,0
5. DIFERENCIAL 4,0 4,0 3,0
6. ESTRATEGIA DE PROMOCAO 3,0 3,0 4,0
7. POS-VENDA 2,0 2,0 3,0
8. FLUXO DE ATENDIMENTO AO CLIENTE 3,0 3,0 3,0
9. METAS ESPECIFICAS 2,0 2,0 3,0
VII. ASPECTOS FINANCEIROS [15,0] [16,0] [23,0]
1. NECESSIDADE DE INVESTIMENTOS 4,0 4,0 4,0
2. CUSTOS E DESPESAS 2,0 2,0 3,0
3. RECEITAS OPERACIONAIS 2,0 2,0 3,0
4. CAPITAL DISPONIVEL 2,0 2,0 3,0
5. FLUXO DE CAIXA 2,0 2,0 3,0
6. TAXA DE RETORNO 1,0 2,0 4,0
7. VALOR PRESENTE 2,0 2,0 3,0
VIIl. CRONOGRAMA FiSICO E ESTRATEGICO [5,0] [5,0] [5,0]
IX. INFORMACOES ADICIONAIS [3,0] [3,0] [2,0]




METODO DE CLASSIFICACAO

A Etapa de Competicdo se divide em duas fases:

1@ FASE: ENTREGA DOS PLANOS DE NEGOCIOS ESCRITOS

O Plano de Negdcios deve ser entregue impresso, na Poli Junior, e em
formato PDF, enviado pelo e-mail serempreendedor@polijr.poli.usp.br.

A enfrega deve ser feita até o dia 11 de novembro.
A nota da primeira fase serd dada por:
N1 = (0,20 x AE) + (0,10 x AV)

N1: Nota da primeira fase

AE: Avaliacdo escrita

AV: Avaliacdo da viabilidade

Por categoria, as equipes que tiverem maior N1 serdo classificadas para
a 2° fase, sendo duas da categoria de “Tecnologia”, duas da de
“Sustentabilidade” e trés da de “Oportunidade de Mercado™.

29 FASE: APRESENTACAO FINAL

As equipes finalistas terdo uma semana para prepararem uma
apresentacado final de seus projetos frente a uma Banca Examinadora.

A apresentacdo serd no dia 10 de dezembro.
A nota da segunda fase serd dada por:
N2 = (0,90 x AF) + (0,10 x AV)

N2: Nota da segunda fase

AF: Apresentacdo final

AV: Avaliacdo da viabilidade

Por categoria, a equipe vencedora da 2° fase serd a que tiver maior N2.
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VENCEDOR DA COMPETICAO

A equipe vencedora da competicdo serd o que tiver a maior nota final,
dada por:

NF = (0,40 x AE) + (0,10 x AV) + (0,50 x AF)
NF: Nota da fase final
AE: Avaliacdo escrita
AV: Avaliacdo da Viabilidade

AF: Apresentacdo Final



